
 

 

เลขที่ MONO 004/66                                                             วันที่ 22 กุมภาพันธ ์2566 

 

เรื่อง       แจ้งผลการด าเนินงานและการน าส่งรายงานและงบการเงินประจ าปี 2565 

เรียน  กรรมการและผู้จัดการ 

 ตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย 

สิ่งที่ส่งมาด้วย   1) ส าเนารายงานและงบการเงินรวม จ านวน 1 ชุด 

        2) สรุปผลการด าเนินงานของบริษัทจดทะเบยีนและรวมของบริษัทย่อยประจ า ปี 2565 (F45) 

บริษัท โมโน เนก็ซ์ จ ากัด (มหาชน) “บริษัทฯ” ขอน าส่งส าเนารายงานและงบการเงินประจ าปี 

2565 สิ้ นสุดวันที่ 31 ธันวาคม 2565 ที่ผ่านการตรวจสอบจากผู้สอบบัญชีแล้ว และผ่านการสอบทานของที่

ประชุมคณะกรรมการตรวจสอบ คร้ังที่ 1/2566 เมื่อวันที่ 22 กุมภาพันธ์ 2566 และผ่านการอนุมัติของที่ประชุม

คณะกรรมการบริษัท คร้ังที่ 1/2566 เมื่อวันที่ 22 กุมภาพันธ ์2566 พร้อมทั้งขอช้ีแจงผลการด าเนินงาน ดังนี้  
 

 

ผลการด าเนินงาน ส าหรบัปี 

                                                                                                                                         

หน่วย : ล้านบาท 

 YE65 YE64 
YoY 

เพิม่(ลด) รอ้ยละ 

รายได้จากการให้บริการสื่อโฆษณา 1,450.8 1,605.0 (154.2) (9.6) 

รายได้จากการให้บริการคอนเนต์ 

MONOMAX/GIGATV 

572.6 464.9 107.7 23.2 

รายได้ขายสนิค้า (โฮมช้อปป้ิง) 19.5 33.9 (14.4) (42.5) 

รายได้อื่นๆ 48.3 87.5 (39.2) (44.8) 

รวมรายได ้ 2,091.2 2,191.3 (100.1) (4.6) 

ตน้ทุนขายและบริการ 1,493.4 1,726.0 (232.6) (13.5) 

ค่าใชจ่้ายในการขายและบริหาร 422.7 394.2 28.5 7.2 

ก าไร(ขาดทุน) สุทธิ 69.3 45.2 24.1 53.3 

 

ผลการด าเนินงานประจ าปี สิ้นสดุวันที่ 31 ธนัวาคม 2565 ก าไรสทุธ ิ69.3 ล้านบาท ก าไรเพิ่มขึ้น 24.1 ล้านบาท 

คิดเป็นร้อยละ 53.3 เมื่อเทยีบกบัปี 2564  

 

 



 

 
 

จากกราฟข้างต้น ก าไร(ขาดทุน)สทุธกิรณีไม่รวมรายการค่าใช้จ่ายที่เกิดข้ึนเพียงคร้ังเดียว แสดงให้เหน็ภาพกลุ่ม

บริษัทมีผลก าไรจากการด าเนินงานที่เติบโตอย่างต่อเนื่อง เป็นผลส าเรจ็จากการปรับกลยุทธ์และการน านโยบาย

ต่างๆ มาใช้อย่างเหมาะสมภายใต้สถานการณ์ความไม่แน่นอนที่เกดิข้ึนตลอดปี 2565 ทั้งจากการแพร่ระบาดของ

เช้ือโควิด ภาวะสงคราม ต้นทุนพลังงาน และอัตราเงินเฟ้อที่สูงข้ึน ล้วนกดดันต่อภาวะเศรษฐกิจทั้งภายในและ

ต่างประเทศ กระทบต่อความต้องการใช้สื่อโฆษณาส่งผลในภาพรวมทั้งอุตสาหกรรม แต่ในส่วนของธุรกิจ

ให้บริการคอนเท้นทข์อง MONOMAX ยังคงมีแนวโน้มที่ดีและเติบโตอย่างต่อเน่ือง จากการน าเสนอคอนเท้นทท์ี่

โดนใจผู้บริโภคและการจัดโปรโมช่ันที่เหมาะสมเพ่ือดึงดูดผู้บริโภคในภาวะเศรษฐกิจปัจจุบัน นอกจากนี้ บริษัทฯ 

ยังให้ความส าคัญในการปรับปรุงและเพิ่มประสิทธิภาพในการบริหารต้นทุนอีกด้วย เพื่อสร้างการเติบโตอย่าง

ยั่งยืน 

 

วิเคราะห์เปรียบเทยีบการเปลี่ยนแปลงผลการด าเนินงานส าหรับปี 2565 มีสาเหตุหลักเกดิจาก 

 

รายไดร้วม 

• รายได้รวมปี  2565 ลดลง 100.1 ล้านบาท คิดเป็นร้อยละ 4.6 เมื่อเทียบกับปีก่อน โดยหลัก   

เกดิจาก 

1) รายได้โฆษณาลดลง 154.2 ล้านบาท คิดเป็นร้อยละ 9.6 เมื่อเทียบกับปีก่อน ซึ่งเป็นไป       

ในทิศทางเดียวกับกลุ่มอุตสาหกรรมโฆษณา สาเหตุหลักเกิดจากภาพรวมเศรษฐกิจยังคง      

ฟ้ืนตัวช้าท าให้งบโฆษณายังคงทรงตัว 



 

2) รายได้การให้บริการคอนเทนต์ MONOMAX และ 3BB GIGATV เพิ่มขึ้น 107.7 ล้านบาท  

คิดเป็นร้อยละ 23.2 เมื่อเทียบกับปีก่อน ธุรกิจยังคงเติบโตอย่างต่อเนื่องสัมพันธ์ในทิศทาง

เดียวกบัการเติบโตของสื่อดิจิทลั 
 

 

ตน้ทุนและค่าใชจ่้าย 

• ต้นทุนขายและบริการปี 2565 ลดลง 232.6 ล้านบาท คิดเป็นร้อยละ 13.5 เมื่อเทียบกับปีก่อน 

สาเหตุหลักเกดิจากการลดลงของต้นทุนตัดจ าหน่ายซ่ึงเป็นผลจากนโยบายการบริหารลิขสทิธิ์ 

• ค่าใช้จ่ายขายและบริหารปี 2565 เพิ่มขึ้น 28.5 ล้านบาท คิดเป็นร้อยละ 7.2 เมื่อเทยีบกบัปีก่อน 

สาเหตุหลักเกิดจากการเพิ่มขึ้นของค่าใช้จ่ายบริหารและค่าใช้จ่ายโฆษณาประชาสมัพันธต์ามแผน

กลยุทธใ์นเชิงรุกท าให้มีรายจ่ายที่เพ่ิมข้ึนเมื่อเทยีบกบัปีก่อนที่มีการควบคุมงบประมาณ 

 

แผนธุรกิจปี 2566 

ปี 2566 สภาวะเศรษฐกิจไทยยังคงมีความไม่แน่นอนหลายปัจจัยโดยเฉพาะภาวะเศรษฐกิจโลกจากความเสี่ยง       

ในการเกิดเศรษฐกิจชะลอตัวประกอบกับความเสี่ยงด้านภูมิรัฐศาสตร์ที่อาจส่งผลกระทบต่อหลายส่วนธุรกิจ  

อย่างไรกต็าม การฟ้ืนตัวของเศรษฐกิจไทยอาจได้รับปัจจัยหนุนจากการเติบโตในภาคการท่องเที่ยวส่งผลต่อการ

บริโภคและก าลังซื้ อของภาคเอกชน ท าให้บริษัทเช่ือว่าเศรษฐกิจไทยจะกลับมาฟ้ืนตัวได้โดยเร็ว  บริษัทฯ ยังคง     

มุ่งสร้างฐานลูกค้าใหม่และรักษาฐานลูกค้าเดิมโดยเน้นกลยุทธ์ด้านราคาและนโยบายส่งเสริมการขาย ตลอดจน

พัฒนาคุณภาพของสินค้าและบริการเพื่อตอบสนองความต้องการของลูกค้า โดยบริษัทฯ มีเป้าหมายการเติบโต     

แต่ละธุรกจิ ดังนี้  

 

1) ธุรกิจทีวีดิจิทลั MONO29  

มุ่งเน้นการรักษาฐานลูกค้าเดิมและเพิ่มส่วนแบ่งการตลาด  โดยปรับเพิ่มรูปแบบรายการและผังรายการใหม่

เพื่อตอบสนองกลุ่มลูกค้าให้ดียิ่งขึ้น  

2) ธุรกิจใหบ้ริการดูหนงัออนไลนแ์บบบอกรบัสมาชิก MONOMAX 

มุ่งเน้นการขยายฐานลูกค้าในทุกกลุ่มเป้าหมาย  โดยใช้กลยุทธ์ทางการตลาดเพิ่มช่องทางการรับรู้ บริการให้

มากขึ้น รวมทั้งร่วมมือกบัพันธมิตรเพื่อขยายความร่วมมือในด้าน Media Support ตลอดจนน าเสนอแพค็เกจ

ที่หลากหลายเพ่ือรักษาฐานลูกค้าเดิมและเพ่ิมฐานลูกค้าใหม่ ในไตรมาส 4/2565 บริษัทฯ ได้เปิดตัว MINI 

Packages ราคาสดุคุ้ม ซึ่งได้รับการตอบรับเป็นอย่างดีส่งผลให้จ านวนสมาชิกเพิ่มขึ้นอย่างรวดเรว็หลังเปิดตัว  

 

 

 

 

 



 

 

3) การบริหารคอนเทนต ์

มุ่งเน้นการผลิตและพัฒนาคอนเทนต์ภาพยนตร์และละครไทยด้วยทีมงานคุณภาพ สร้างความร่วมมือกับ

พันธมิตรที่มีความเช่ียวชาญในหลายด้านเพื่อจัดหาและผลิตคอนเท้นต์ที่ตอบโจทย์และตรงใจผู้บริโภคทั้งใน

ประเทศและระดับสากล เพิ่มโอกาสในการสร้างรายได้จากการจ าหน่ายสิทธิ์  โดยในเดือนธันวาคม 2565 

ส่วนธุรกิจ Mono Original ที่ด าเนินการผลิตภาพยนตร์และละครไทยได้จัดงานเปิดตัวอย่างเป็นทางการ 

พร้อมแสดง lineup คอนเทนต์จ านวน 10 เร่ืองที่ผลิตและจะเร่ิมออกอากาศในปี 2566 บนแพลตฟอร์ม   

ต่าง ๆ ของกลุ่มบริษัท 

 

4) การพฒันาธุรกิจใหม่ 

ในปี 2566 บริษัทอยู่ระหว่างการพัฒนาเช่ือมโยง Ecosystem ภายในกลุ่มเพื่อสร้างมูลค่าเพิ่มทางธุรกจิและ

เพิ่มประสทิธภิาพทางการตลาด  โดยน าเทคโนโลยีใหม่ ๆ มาประยุกต์ใช้อย่างเหมาะสม 

 จึงเรียนมาเพ่ือทราบ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 ขอแสดงความนับถอื  

  

 

 

 

  (นายปฐมพงศ์ สริชัยรัตน์)  

  ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร  


